
Aus Merkmalen werden Vorteile

_________________________________________________________

Auswählen: Produkt, Dienstleistung, Event, Thema, Unternehmen

_________________________________________________________

Ziel festlegen

 Starkes Verkaufs-Merkmal oder 
 Zusatznutzen

1

2

4

5

Zielgruppe: Wer liest?3
________________________________________________

Produktmerkmal auflisten: Dabei ist es unerheblich, ob es konkrete 
Merkmale oder bereits Vorteile sind

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________ 

_________________________________________________________  

Priorität festlegen. Merkmale bewerten mit: 

1
2

1
2

1
2

1
2

1
2

1
2

1
2
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Merkmal: ________________________________________________

Was steckt dahinter?
Was haben Lesende davon? / Was bedeutet das? 

Was ist der Vorteil?

Vorteilsketten

© Textakademie GmbH


	methode-vorteile-merkmale-produktmerkmal-auflisten
	Foliennummer 1

	methode-vorteile-vorteilsketten
	Foliennummer 2


	01: 
	02: 
	03: 
	04: 
	05: 
	06: 
	07: 
	08: 
	09: 
	10: 
	ch01: Off
	ch02: Off
	ch03: Off
	ch04: Off
	ch05: Off
	ch06: Off
	ch07: Off
	ch08: Off
	ch09: Off
	ch10: Off
	ch11: Off
	ch12: Off
	ch13: Off
	ch14: Off
	11: 
	12: 
	24: 
	31: 
	18: 
	13: 
	25: 
	32: 
	19: 
	14: 
	26: 
	33: 
	20: 
	15: 
	27: 
	34: 
	21: 
	16: 
	29: 
	35: 
	22: 
	17: 
	30: 
	36: 
	23: 


